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INTRODUCCION HISTORICA

> Adhesion a la UE. Tratado.
> Una fecha historica: 15 Mayo 1.989
> El FORPA

> Crisis recurrentes en la produccion. Capitalismo
puro y duro.

> El cooperativismo en la Dictadura.
> Algunas cifras primigenias de exportaciones.



LA EXPORTACION DEL PORCINO
ESPANOL: UN EXITO Y SUS CAUSAS

> Cifras de sacrificios comparadas: 1.989 vs 2.007
> Evolucion de las exportaciones

> Ires campos: en vive, canales-piezas y
transformados.

> En vivo = muchas limitaciones
> Transformados: algunos datos
> El caso de las Islas Canarias

> Realidad de nuestra produccion (4° productor
mundial)



CONDICIONES PARA EXPORTAR.
NIVELES DE EXIGENCIAS

> Homologaciones: CEE + homologacion pais
tercero.

> Barreras artificiales.
> Crisis alimenticias: Dioxinay ESB. FMD en GB
> lrazabilidad

> Requisitos industriales especificos: Esfis,
Haccp,

> Calidad + calidad + calidad = Unico camino
> Especificidad del despiece. Modelos. Catalogos.

~ Necesidades del cliente. Commodity. Consumo
directo.

> Ayudas digitales actuales
> llalla critica dell mataderor o sala



DESTINOS ACTUALES

> Union Europea :
Nuestro nuevo mercado domestico (+ 85%)



FRANCIA

> Vision de conjunto

> Chauvinismo Franco-frances. VPF

> Concentracion de la industria

> Perspectivas a medio plazo.

> Parametros especificos.

> Costes espanoles vs costes franceses
> Posicion del primer transformador

>

Grandes cadenas distribucion. Posicion
asfixiante



PORTUGAL

> Mercado cautivo

> Elongacion domeéstica
> Cultura similar

> Perspectivas.



ALEMANIA

> Motor europeo.

> Mentalidad ordenada.

> Articulos estrella.

> Balance oferta demanda interno
> Dificultades tipicas.



ITALIA

> Primer importador CEE

> Dificultades clasicas.

> Commodities y no grandes valores anadidos.
> Perspectivas



GRAN BRETANA

> Paradojicamente no triunfamos.
> Dependencia de Dk.

> Movimientos empresariales significativos.



RESTO

> Dinamarca consecuencia politica domeéstica DC
> Mercados poco maduros.

> Flujos comerciales influenciados por
vecindades historicas.

> Rumania
> Polonia
> Hungria



TERCEROS PAISES

> El futuro?



JAPON

> Exigencias especificas.

> Mercado local, carestia del suelo.
> Clausula de salvaguarda.

> Precios promedio en containers.

> Mercado muy maduro (el gue mas). Consumidor
exigente.

> Inaccesibilidad para productes en FRESCO



CHINA

> El gigante que llega

> Evolucion previsible.
> Articulos estrella

> Via Hong-Keng o no

> Mercado primitivo.



RUSIA

> Comercio como arma politica (Polonia)
> Su accesibilidad o no es muy determinante
> Mercado primitivo gue evoluciona.



COREA

> Ejemplos de informalidad
> Complementario a Japon
> Historia de sus compras en la UE.



OTROS

> Filipinas, Sudafrica,



AMENAZAS PARA EL SECTOR
ESPANOL

> El Mundo como Mercado Global

> LLa PAC enmascara nuestros costes: Mercado
Comun Proteccionista.

> Contingentes, exacciones, subsidios,
restituciones.

> OMC manifiesta imperativamente liberalizacion
> Amenazas comunes: Biocombustible.

> Resultados nefastos en explotacion porcina.

> Atomizacion de sacrificio (otras realidades).

> Paises emergentes en Produccion:

> En el mundo: Brasil, Chile, EEUU; China......

> En Europa: Polenia, Hungria, Rumania
(Smithfields...)



VENTAJAS COMPARATIVAS

> Extrema reactividad y adaptabilidad

> Aprendemos rapido

> Mismas reglas en toda la U.E.

> Estructura produccion mas “madura”

> Existe potencialidad fisica de crecimiento



CONCLUSIONES

> Optimismo comparado con competidores
europeos

> Incertidumbres futuras (OMC exigencias
efectivas)

> Viabilidad incluso en la peor hipotesis.



GRACIAS |
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